
Цифровой профиль
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SMM Golik | Экспертный маркетинг для агросферы и 
промышленности на рынках России, Казахстана и СНГ



Цифровой профиль

B2B-компании* –

…это совокупность онлайн-активностей, контента и
коммуникаций компании: все, чем вы делитесь в соцсетях
и в онлайн-пространстве в целом.
То, как устроены ваш сайт и соцсети, отражает вашу
экспертизу, ценности компании и решения для ваших
клиентов. Формирует доверие к вам и усиливает
узнаваемость бренда на рынке страны или региона.
Именно этим мы и занимаемся.

Мы выстраиваем ваш цифровой профиль
так, чтобы он превратился в инструмент
стабильных продаж. Далее расскажем, как
это происходит.

*B2B /Business-to-Business/ компании, клиентами которых являются 
другие компании, а не конечные физические лица /потребители/



Мы создаем цифровые 
каналы продвижения В2В

Комплексный интернет-маркетинг:

Превращаем соцсети в системный
инструмент поддержки продаж.
Закрываем задачи продвижения, от
контент-маркетинга до SEO и Google
Ads. Полностью освобождаем ваше
время от задач по соцсетям.

Отраслевой опыт:

20+ лет экспертизы в промышленном и
аграрном секторах. Говорим с вашими
клиентами на одном техническом языке,
отсекаем нецелевой трафик и создаем
экспертный контент, который снимает
возражения и выстраивает глубокое
доверие к бренду.

Прозрачность и контроль бюджета:

Гибкие условия международных
контрактов с конвертацией в удобную
вам валюту (тенге, доллары, евро).
Ежемесячные KPI-отчеты – вы видите,
куда инвестируется каждый
доллар/рубль/тенге.

система экспертиза контроль

Мы не продаем абстрактные «лайки и охваты». Мы упаковываем наукоемкие
продукты, тяжелую технику и селекционные достижения в экспертный контент,
понятный для ЛПР (людей, принимающих решение о покупке). Наша команда
говорит с вашими клиентами на одном техническом языке, помогая обходить
барьеры «холодных продаж», повышать авторитет бренда и прогревать
аудиторию для заключения крупных контрактов.



Что получает ваш бизнес:
1. Маркетинг «под ключ» — освобождаем ваше время: стратегия,

контент, дизайн, видео и ведение соцсетей – полностью на нас.

2. Снятие возражений клиентов — показываем вашу экспертизу,

продукты и кейсы. Снимаем возражения потенциальных

клиентов еще до первого звонка отделу продаж. .

3. Целевой B2B-трафик — привлекаем руководителей,

закупщиков, специалистов и дилеров из России, Казахстана и

стран СНГ.

4. Сквозная аналитика — отслеживаем охваты, обращения и

заявки, чтобы понимать, что реально работает на бизнес, и

экономим ваш рекламный бюджет.

Берем на себя всю рутину, превращая 
маркетинг в надежный источник 
авторитета компании и роста продаж



Социальные сети в B2B —
инструмент репутации и 
канал продаж

93%
Лидеров агрорынка и промышленности 

считают соцсети ключевым каналом 

продаж*

*согласно глубинным интервью с собственниками и топ-
менеджерами B2B-компаний (I кв. 2026 г.)

Наталья Голик, 
основатель агентства.

«Соцсети перестали быть

просто витриной. Сегодня это

– главный источник доверия и

входная точка в диалог с новым

клиентом»



Крупная техника и 
комплектующие

Проект: «ДОРФ» г. Воронеж –
производство с/х техники.
Результат: Вывод нового завода
на рынок с нуля. Более 20
прямых крупных сделок за
первый год, еще до начала
серийного производства. Часть
заявок на дилерство получено
из соцсетей.

Промышленный софт и 
автоматизация

Проект: Solisoft Group –
автоматизированные системы
управления и MES-системы.
Результат: Перевод сухих
инженерных данных на язык
прибыли для топ-
менеджмента. Снижение
стоимости B2B-подписки более
чем в 5 раз.

Научные услуги для 
животноводов 

Проект: «Агрофинс» -
лаборатории по анализу
кормов. Результат: Успешный
ребрендинг после ухода с
рынка РФ компании Eurofins
(Нидерланды). Перевели сухой
научный контент в живой
видеоформат, при этом удвоив
просмотры контента.

Семена, селекция и 
растениеводство

Проект: «Золотой початок» -
лидер рынка семян.
Экспертный контент «Field-to-
Screen» с участием агрономов.
Полное восстановление
органического трафика на сайт
после недобросовестных
подрядчиков. Рост %
конверсий сайта в 2 раза.

Наш опыт — От «железа» до ИТ-решений
Работаем с В2В-продуктами любой сложности

Далее см. детали о каждом из этих проектов



Вывод на рынок нового 
производителя с/х техники

«ДОРФ»
Производство дисковых 
глубокорыхлителией

ЗАДАЧА:
Продвинуть на рынке новый бренд - сформировать узнаваемость и
заинтересовать потенциальных клиентов еще до старта
производства. Запустить соцсети с нуля, при полном отсутствии
визуального контента.

РЕШЕНИЕ:
Лайф-контент под слоганом «Следите за созданием завода без
прикрас», использование 3D-моделей техники и таргетированная
реклама на подписку в ВК и Teleram. Трендовые видео с рабочими,
регулярные интервью с генеральным директором.

>20! 2200+ 1,2$

Период работы: май 2024 – февраль 2026

РЕЗУЛЬТАТ:
Более 20 крупных сделок по продаже техники напрямую из
соцсетей за первый год. Сформирована дилерская сеть, бренд
известен на рынке.

Все детали этого кейса на сайте

Все детали этого кейса на сайте

Агрегатов продано

по заявкам из 

соцсетей за 1 год

Целевых 

подписчиков с 

таргета и органики

Средняя цена 

подписчика

https://smmgolik.com/cases/otkrytie-novogo-proizvodstva-s-h-tehniki-vedenie-soczsetej-targetirovannaya-reklama/


«SEO-реанимация» сайта и соцсети 
лидера рынка семян

«Золотой початок»

65%0,22$

Производство семян кукурузы

май 2024 – сентябрь 2025

х2,8

Больше кейсов на нашем сайте

ЗАДАЧА:
Наладить регулярный прогревающий SMM в разгар полевого сезона
при высокой загрузке отдела маркетинга клиента, а также исправить
падение поисковой выдачи сайта после недобросовестных
подрядчиков.

РЕШЕНИЕ:
Разработка полевого контент-плана совместно с региональными
агрономами компании, создание ТЗ для съемок на демо-полях и
выставках, проведение комплексной 4-месячной SEO-оптимизации
сайта в связке с контекстной рекламой Яндекс.Директ.

РЕЗУЛЬТАТ:
Полностью восстановили органический трафик из поисковых
систем. Получили +666 целевых B2B-подписчиков в ВК за 6 месяцев.
Средняя стоимость клика в контекстной рекламе составила всего 20
рублей. Рост числа 

подписок за 6 

мес. таргета

Цена клика по 

рекламе в Яндекс 

Директ

Рост конверсий с 

рекламы (сайт)

https://smmgolik.com/cases/


Бесшовный ребрендинг и запуск контент-
маркетинга для сети научных лабораторий

«Агрофинс»
Сеть лабораторий по 
анализу грубых кормов

2000+
Привлекли 

целевых 

подписчиков

x3,2
Средний рост 

вовлеченности 

подписчиков

Октябрь 2022 – настоящее время (сентябрь 2026)

0,4$
Средняя цена клика 

по рекламе в 

Яндекс.Директ

ЗАДАЧА:
Разработать с нуля новый фирменный стиль и сайт после ухода
европейского бренда Eurofins из России, а также выстроить
регулярный SMM на основе сложных научных материалов при
полной занятости сотрудников клиента.

РЕШЕНИЕ:
Создание многостраничного сайта на WordPress и комплексная SEO-
оптимизация. Адаптация научных статей и узкопрофессиональных
терминов (VEM, VCOS, DVE) в понятный бизнес-контент, поддержка
запуска еженедельного видеоподкаста «Пятничный разбор» с
экспертами лаборатории.

РЕЗУЛЬТАТ:
Увеличили просмотры контента в 2 раза по сравнению со стартовым
периодом. Сформировали базу из +1260 целевых B2B-подписчиков
в ВК и >700 подписчиков в Telegram

Все детали этого кейса на сайте

Все детали этого кейса на сайте

https://smmgolik.com/cases/set-laboratorij-po-analizu-grubyh-kormov-firmennyj-stil-sajt-i-vedenie-soczsetej/


«Перевод» промышленных ИТ-решений 
на язык выгоды для бизнеса

Solisoft
Group

х61800+
Целевых подписчиков за 

18 месяцев (таргет + 

органические подписки)

Комплексные решения для 
промышленной автоматизации 

Апрель 2025 – настоящее время (сентябрь 2026)

х5
В 5 раз снизилась 

стоимость 

подписчика

ЗАДАЧА:
Систематизировать соцсети и онлайн-имидж «невидимого» и
сложного B2B-продукта, развить соцсети и привлечь целевых
клиентов, руководителей производств и ведущих специалистов.

РЕШЕНИЕ:
Перевод сухих технических данных АСУ ТП и MES-систем в емкие
коммерческие выгоды, внедрение экспертных рубрик от лица
сотрудников, интеграция видео-интервью топ-менеджеров с
профильных выставок прямо в рекламные кампании.

РЕЗУЛЬТАТ:
Снизили стоимость целевого клика почти в 6 раз (с 87,4 до 15
рублей), а стоимость подписки в B2B — более чем в 5 раз. Общий
объем регистраций и целевых подписок вырос в 17 раз.

Больше кейсов на нашем сайте

В 6 раз снизилась 

цена клика по 

рекламе

https://smmgolik.com/cases/


«Тест-драйв форматы» работы 
с нами: 2-4 недели
Оптимальные форматы для быстрого старта работы с нами и экономии бюджета

Экспресс-упаковка 
профиля

Превратим ваш аккаунт в
продающий В2В-каталог, чтобы
клиенты сразу видели масштаб
компании. Профиль
превратится в продающий В2В-
каталог. Это поднимает
конверсию из посетителей в
заявку.

Стратегический  
консалтинг-спринт

Готовый пошаговый план
маркетинга на полгода от
экспертов SMM Golik. Разберем
ваших конкурентов, определим
ключевые смыслы и пропишем
воронку продаж. У вас останется
"библия маркетинга" от анализа
ЦА до контент-плана. Внедрять её
вы сможете сами или передать
нам.

Упаковка кейсов 
и отзывов

Упакуем 3–5 ключевых историй
успеха и оформим их по
формуле: «Задача — Процесс —
Результат в цифрах». Это
мгновенно снимет возражения
новых покупателей «А это точно
работает?» и даст массу
вариантов для последующей
раскрутки.

Полный тест-драйв 
агентства

Берем на себя ведение ваших
соцсетей на 4 недели, а вы
оцениваете наши рабочие
процессы изнутри —
организацию работы, систему
сдачи материалов, четкость и
экспертность публикаций
Идеальный формат, чтобы
увидеть нашу команду в деле!

109 000 ₽ | 4 нед. 39 000 ₽ | 2 нед. 59 000 ₽ | 3 нед.69 000 ₽ | 3 нед. 



Системные решения для 
В2В продвижения
Стоимость и состав услуг:

Продвижение в соцсетях и 
таргетированная реклама

— $1 400 / мес:

Полное ведение до 4 площадок, 

контент-стратегия, Т3 и монтаж видео, 

настройка рекламы (Meta / Google / LinkedIn), 

ежемесячные отчеты.

— от $500 / мес:

Цены указаны ориентировочно, финальная стоимость рассчитывается индивидуально, применяются скидки. 

Договор заключается в удобной вам валюте (рубли, тенге, доллары, евро).

SEO сайта и контекстная 
реклама

— от $900 / мес:

Экспертные email-рассылки 
по вашей базе

Полный список услуг и стоимость на сайте

Полный список услуг и стоимость на сайте

https://smmgolik.com/uslugi/


Инсайдерский маркетинг: от стандартов 
John Deere к вашим продажам

15 лет работы в John Deere — мировом лидере машиностроения — научили меня
главному: крупный B2B-бизнес не покупает «красивые картинки» и пустые охваты. Вашему
продукту нужны твердые контракты, прогнозируемый поток лидов и безупречная репутация
в цифровом пространстве. Маркетинг в промышленном секторе не прощает дилетантства и
поверхностного подхода.

Поэтому с 2021 года мое агентство решает одну из самых сложных задач на рынке —
мы превращаем продукты агросферы, машиностроения и наукоемких производств в
системный контент, который продает. Мы не просто «ведем соцсети». Мы строим
надежные цифровые каналы для привлечения дилеров и клиентов, разговаривая с Вашей
аудиторией на одном техническом языке — без потери сути и инженерной точности.

Наталья Голик — основатель агентства, эксперт по 
продвижению в агросфере и промышленности

Давайте перенесем ваш продукт в цифровой маркетинг и привлечем к 
нему внимание первых лиц и руководителей компаний!

Заполнить короткую анкету и получить персональный план продвижения

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScvYBzSKjoiCa89wye-hxfmTU1W8cHCYM062SqP8t3qDOc3rQ/viewform?usp=header


Обсудим стратегию вашей 
системы цифровых продаж?

Заполните короткий бриф (3 мин)

Заполните короткий бриф (3 мин)

Сайт https://smmgolik.com 
LinkedIn Natalia Golik
WhatsApp +79871958559 
Email@smmgolik.com

Оставаться на связи:

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScvYBzSKjoiCa89wye-hxfmTU1W8cHCYM062SqP8t3qDOc3rQ/viewform?usp=preview
https://smmgolik.com/
https://www.linkedin.com/in/natalia-golik-smm-agency-2253908b/
https://www.linkedin.com/in/natalia-golik-smm-agency-2253908b/
https://wa.me/79871958559
https://wa.me/79871958559
mailto:email@smmgolik.com
mailto:email@smmgolik.com
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